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Resumo: As Políticas Públicas são importantes para o desenvolvimento da agricultura 

familiar e, historicamente, os agricultores familiares lutam por um espaço próprio na 

economia e na sociedade. Conquistas significativas para a promoção dessa parcela da 

sociedade como o Programa de Alimentação Escolar (PNAE) e o Programa de Aquisição 

de Alimentos (PAA), auxiliam na sustentação desse modelo de economia que tem seu 

foco na produção de alimentos para a sociedade civil e na segurança alimentar. Diante do 

exposto, faz-se necessário uma análise sobre a efetividade dessas Políticas, ou seja, uma 

análise com o intuito de comparar teoria e prática, buscando entender os limites e 

contribuições dessas políticas. A delimitação geográfica para a pesquisa é o território da 

cidadania do Sudoeste Paulista e a hipótese é que as políticas ajudam a fomentar um 

sistema agroalimentar territorial. Estão sendo levantadas informações na literatura, em 

bases de dados e em fontes primárias. Neste trabalho, apresentamos resultados parciais 

da investigação em uma das prefeituras localizadas no território. As políticas públicas 

estão sendo operacionalizadas com a participação da única cooperativa da cidade e há 

instituições que recebem/compram os alimentos produzidos na localidade. Os gestores 

destacam a importância de apropriação do governo na gestão em outras esferas, como a 

assistência técnica, para que as políticas tenham maior efetividade. 
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